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odoemprendedor,alaho-

rade planificary poneren

marchaunaideade nego-
cio, ademads de saber “hacer” el
productoy desaber “venderlo™en
elmercado consumidor, también,
sedebe preocupar por realizar de-
terminados cilculos numéricos.

Estos tdltimos en el mundo
empresarial se denominan “h-
nancieros™ y desde la dptica de
la educacion son parte del “con-
junto habilidades de gestion™ que
deben ser conocidas, aprendidas
¥ aplicadas por quien busca im-
pulsar un negocio. La idea es que
estelogre mantenerse vigente por
varios afos con signos positivos
de salud empresarial y, de esta
manera, contribuir a la disminu-
cion de la tendencia ecuatoriana
a estar, de acuerdo al Global En-
trepreneurship Monitor, en los
primeros lugares de emprendi-
miento v liderando los proyectos
gue mueren a temprano.

En el caso de las habilidades
sobre gestibn financiera, que
pueden desarrollarse mediante
programas de educacion que se
ofrecen en el pais o via Internet,
estas se deben orientar al cono-
cimiento y aplicacién de herra-
mientas que permitan al empren-

La educacion financiera es
clave para el emprendimiento

Proeesos Los propietarios de un negocio pueden capaci-
tarse en cursos, tanto forma presencial como en linea.

Fresmek e

dedor, por ejemplo, fijar precios
de venta de sus productos; saber
si estd ganando o perdiendo con
el negocio creado; conocer cud-
les son los gastos innecesarios
que se podrian eliminar; definir
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de los negocios que
fracasan lo hacen por
temas financieros.

e

cudnto y en qué momento se van
a requerir nuevas inversiones de
recursos que financien la mejora
y/o el crecimiento del negocio;
tener los insumos sobre los in-
gresos y costos para elaborar el
presupuesto financiero; disponer,
de forma oportuna, de lainforma-
cibn requerida para cumplir con
las obligaciones tributarias; eva-
luarlaevolucionde losresultados
financieros y, asi, tomar a tiempo
lasrespectivas medidas de mejora
en campos como la eficiencia, la
liquidez, el endendamiento v la
rentabilidad del negocio creado.
En definitiva, todo emprende-
dor, debe buscar capacitacion y
asesoria que, como parte del de-
sarrollo de las competencias em-
prendedoras, le permita cumplir
con una de las exigencias funcio-
nales de cualquier tipode empre-
sa -independientemente de su
tamafio- vinculada a responder
la pregunta: {Como manejar de

formaeficiente el dinero que seha
invertido enel emprendimiento?

Al final deldia,sisedeseaqueun
Negocio se mantenga y Crezca en
serequiere demuchasdosisdeac-
titud positiva y del desarrollo de
habilidades gerenciales -una de
ellas la financiera- gue le ayuden
a solucionar los problemas que,
diariamente, se presentarn.

Tomar decisiones es el pan del
dia del emprendedor. Es impor-
tante tener la informacion sufi-
clente para disefiar estrategias
que ayuden a dar larga vida al ne-
gocioque se ha escogido.

Por dltimo, en la actualidad -te-
niendo las precauciones debidas
al escoger un sitio virtual confia-
ble-en el Internet hay cientos de
opciones paralacapacitacibon em-
prendedora-unade ellaslas finan-
zasparaelemprendimiento- bajo
lamodalidad delosdenominados
cursosenlinea masivos y ablertos
(MOOC, or sus siglas en inglés)
gue, en la mayoria de casos, son
gratuitos y se tiende a pagar, Gini-
camente, el certificado.

Muchosemprendedores selan-
zan a crear una nueva actividad
sin tener la educacidn financiera
adecuada. Creen que irdn apren-
diendo sobre lamarcha, pero lue-
go detalles como las fuentes de
financiacion, la planificacion fi-
nancieraola gestidn no caminan.



